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,ZDie IDS signalisierte eindrucksvoll, dass der
Dentalmarkt in einer guten Verfassung ist.*

Ein Statement von Harald Schlepper, Communication Manager von VDW

MUNCHEN - Die 1DS hat bisher
mitjeder Veranstallung neue Re-
korde aufgestellt, und das war
auch bei der 33. Veranstaltung
nicht anders. Wihrend der
Messe registrierten wir, dass
nichtnurmehr Besucherdennje
auf der IDS waren - sie haben
sich auch ldnger in den Hallen
aufgehalten. Den Eindruck ver-
mitteln jedenfalls die Zahl und
die Verweildauer der Besucher
an unserem Stand. Mit iiberwie-
gend gut vorbereiteten Zahnérz-
ten fithrten wir enorm viele und
intensive Beratungsgespriiche.
Das hat dieser IDS eine neue
Qualitit verliehen. Dabeiging es
keineswegs nur um Produkte,
auch fachliche Fragen wurden
ausgiebig diskutiert. Das hatten
wir in diesem Umfang nicht er-
wartet und es bestitigt ein-
drucksvoll, wie sehr die fachli-
che Kompetenz unseres Teams
anerkannt wird.

Viele Zahndrzte wollen die
Gelegenheit zur Beratung direkt
durch die Hersteller nutzen und
einfach anfassen, ausprobieren,

vergleichen. Die Gerateverkaufe
haben unsere Erwartungen sehr
deutlich tibertroffen und mit
dem ohnehin stabilen Material-
geschift waren wir ebenfalls du-
Berst zufrieden. Auch die inter-
nationalen Fachhéndler haben
mit einem unerwartet hohen
Auftragsvolumen zu einer
auBerordentlich erfolgreichen
IDS beigetragen. Sicher hat die
gute Stimmung auf der Messe
auch die Hiandler positiv beein-
flusst. Insgesamt hat die IDS ein-
drucksvoll signalisiert, dass der
Dentalmarkt in einer guten Ver-
fassung ist.

HighlightNummer 1 am Stand
war eindeutig VDW.ULTRA®, ein
kompaktes Ultraschallgerdt mit
Fokus auf endodontische Anwen-
dungen. Da man nur mit ultra-
schallgestiitzter Spiilung alle Ka-
nalllichen erreicht und einen
Biofilm ablosenkann, kommtdie-
ses Konzept dem bestindig wach-
senden Interesse vieler Praxen
sehr entgegen, die ihren Patien-
ten eine moderne, hochwertige
endodontische Versorgung bie-

ten mochten. Das Oburationssys-
tem GuttaMaster® als Neuheit
Nummer 2 stiei auf das beson-
dere Interesse vieler Anwender
von Miwo®, dem in Deutschland
fithrenden NiTi-System. Das
weiterhin am meisten gefragte
Geritist VDW.GOLD®, ein ebenso
formschoner wie dullerst bedie-
nungsfreundlicher Endomotor
mit integriertem Apexlocator.
Enorm ist auch das Interesse an
dem rotierenden NiTi-System
Miwo®, das die Anwender mit sei-
ner wirklich einfachen Systema-
tik und Effizienz liberzeugt.

Die moderne Endodontie
prasentiert sich im Vergleich zur
klassischen  Wurzelkanalbe-
handlung mit manueller nstru-
mentation zweilellos geritein-
tensiver und dadurch auch weni-
ger mithsam fir den Zahnarzt
und weniger anstrengend fiir
den Patienten. Standardisierte
Behandlungsprotokolle sichern
die Reproduzierbarkeit einer
qualitativhochwerligen Zahner-
haltung mit guter Langzeitprog-
nose. Ein geringerer Material-

verhrauch gleicht im Zu-
sammenwirken mit der signifi-
kanten Zeitersparnis die not-
wendigen Investitionen und ho-
heren Materialkosten mehr als
aus. Parallel zur technologi-
schen Entwicklung hat sich der
Wandel zur Informationsgesell-
schaft vollzogen. Nie zuvor wa-
ren so viele Patienten so gut iiber
die verschiedenen Therapie-
moglichkeiten informiert. Des-
halb ist es nicht verwunderlich,
dass die langfristige Erhaltung
des eigenen Zahnes heute einen
wesentlich hoheren Stellenwert
genielitals Zahnersatz. Alsmini-
malinvasive MaBnahme wird
eine Wurzelkanalbehandlung
fiir den Patienten nachvollzieh-
bar weniger dramatisch erlebt
als eine Extraktion mit anschlie-
Bendem Zahnersatz. Fiir die
unterschiedlich strukturierten
Praxen bietet VDW individuell
passende Behandlungskonzepte
an. Wir erwarten, dass die Zahl
der Patienten und Behandlungs-
fille zunidchst kaum steigen,
aber in etwa konstant und des-
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halb das Materialgeschift stabil
bleiben wird. Der Gerdteabsatz
unterliegt immer Schwankun-
gen. Die IDS hat gezeigt, dass
nicht nur die Nachfrage da ist,
sondern auch die Bereitschaft
zur Investition. Mit unserer Pa-
lette an Kleingeriiten tun wir uns
sicher leichter als der Gesamt-
markt. Der Trend weg von der
rein manuellen zu einer geréte-
intensiveren Wurzelkanalbe-
handlung scheint sich eher zu
verstiarken. Es spricht sich mitt-
lerweile unter Patienten herum,
dass die Behandlung mit einem
leise laufenden Endomotor ohne
Bohrergeridusch schneller geht
und weniger stressig ist. Des-
wegen sind wir fiir VDW auch in
diesem Bereich optimistisch.
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